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· Междуличностно влияние – основен обект на интерес и дял на социалната психология.

· Влияние на присъствието на индивиди при изпълнение на индивидуални задачи – експерименти и обяснения.

· Влияние на групата върху индивидуалното изпълнение – класически демонстративни експерименти.

· Влияние на и деиндивидуализацията при индивидуалното поведение в големи групи.

· Междугрупови отношения – теория на социалната идентичност.

· Междугрупови отношения и управление на промяната - оценка на нуждите, избор на стратегии.

· Европейски измерения на експерименталната социална психология, следваща тезиеа на СИТ.

· Влияние на малцинството при вземане на решения на мнозинството – С. Московичи.

· Социално влияние – проблеми на атрибутирането.

· Социално влияние и реципрочност.

· Социално влияние като обвързаност и последователност.

· Социално убеждаване и социално одобрение.

· Аспекти на харесването като форма на социално убеждаване.

· Социално влияние чрез власт и авторитет.

· Социалното убеждаване като следствие на ограничаване и дефицит. 

Литература

· Робърт Чалдини. (2005). Влиянието.С., Изток-Запад

· Николо Макиавели (2001). Владетелят.  С., Жар Птица

· Робърт Чалдини (2009). 50 тайни на науката за убеждаването. С.,Изток-Запад

· Джон Търнър. Социална идентификация и създаване на психологически групи. В: Групата и личността н социалната психология: 14 западноевропейски учени п/р Елка Тодорова, с. 65-88. (1990). С., Наука и изкуство

· Джон Рейсман. Динамика в социалното съревнование в ситуации на личностно и категориално сравнение. В: В: Групата и личността н социалната психология: 14 западноевропейски учени п/р Елка Тодорова, 177-210. (1990). С., Наука и изкуство. 

